


Obecna sytuacja geopolityczna w 2025 roku doprowadziła do wzrostu potencjału polskiego
eksportu. Polska stała się najważniejszym partnerem gospodarczym Niemiec. Aktualnie wskazane
jest elastyczne podejście do kształtowania dynamicznie zmieniającej się, perspektywicznej
sprzedaży zagranicznej, co przekłada się na zwiększanie zysków i stabilizuje płynność finansową
firm.



Aktualna sytuacja gospodarcza i geopolityczna sprzyja rozwojowi eksportu i współpracy
międzynarodowej. Dzięki rosnącemu znaczeniu Polski w europejskim łańcuchu dostaw oraz
elastyczności polskich firm, oferujemy skuteczne rozwiązania pozwalające na dywersyfikację
rynków zbytu i zwiększenie rentowności eksportu.

Dzięki naszej sieci partnerów w całej Europie, współpracujemy m.in. z firmami z sektorów:
przemysłowego, budowlanego, oświetleniowego, technologicznego, energetycznego,
spożywczego i usługowego.

W dynamicznie zmieniającej się Europie PGBC staje się mostem łączącym polskie firmy z
partnerami z krajów UE, pomagając w zwiększaniu sprzedaży, stabilizacji płynności finansowej 
i budowie trwałych relacji biznesowych.

WSPARCIE SPRZEDAŻY NA TERENIE CAŁEJ UNII EUROPEJSKIEJ





PARTNERSTWO

NETWORKING

WARTOŚCI



  1. ANALIZY RYNKU, TWORZENIE UZASADNIEŃ BIZNESOWYCH I BIZNESPLANÓW

  2. WSPARCIE SPRZEDAŻY ZAGRANICZNEJ Z POLSKI DO KRAJÓW UE:

 SZKOLENIA SPRZEDAŻOWE I OPRACOWANIE STRATEGII EKSPORTOWEJ

WSPARCIE POPRZEZ NIEMIECKOJĘZYCZNYCH, ANGLOJĘZYCZNYCH I
FRANCUSKOJĘZYCZNYCH PROJECT MANAGER’ÓW ORAZ CALL-CENTER W
POZYSKIWANIU KLIENTÓW

PROFESJONALNY ROZWÓJ SYSTEMÓW SPRZEDAŻY E-COMMERCE W SEKTORACH  
B2B I B2C

 MONITOROWANIE I RAPORTOWANIE EFEKTÓW SPRZEDAŻY

3. NETWORKING – POSZUKIWANIE POTENCJALNYCH KLIENTÓW I WSPARCIE W
NAWIĄZYWANIU PERSPEKTYWICZNYCH RELACJI BIZNESOWYCH Z PARTNERAMI
BIZNESOWYMI, BUSINESS-MATCHING Z FIRMAMI Z RYNKÓW UE.

WSPÓŁPRACA Z INSTYTUCJAMI UE, TAKIMI JAK IZBY GOSPODARCZE, KLASTRY
TECHNOLOGICZNE, FIRMY RODZINNE I ZWIĄZKI ZAWODOWE.

4. ZAKŁADANIE I WSPARCIE W PROWADZENIU DZIAŁALNOŚCI GOSPODARCZEJ NA
TERENIE CAŁEJ UE.

5. PEŁNE WSPARCIE PRAWNE W ZAKRESIE PROWADZENIA DZIAŁALNOŚCI
GOSPODARCZEJ NA TERENIE PAŃSTW UE.

6. PROFESJONALNE DORADZTWO INWESTYCYJNE.







Stawka za konsulting polskich ekspertów PGBC wynosi: 320 zł netto/godzinę
Stawka za konsulting niemieckich/francuskich ekspertów PGBC wynosi: 430 zł netto/godzinę
Na start oferujemy promocyjną cenę za powyższy pakiet „WEJŚCIE NA RYNEK" 
(minimum 15 godzin konsultingu).

Koszt pakietu  ,,WEJŚCIE NA RYNEK" to: 4500 zł netto

a) analiza rynku (pricing, otoczenie konkurencyjne, potencjalni klienci - charakterystyka,

odpowiednie kanały sprzedaży dopasowane do profilu działalności, organizacje lub instytucje
udzielające wsparcia na rynku)

b) stworzenie wstępnej strategii sprzedaży 

c) podsumowanie wykonanych działań w formie profesjonalnego raportu 

d) przygotowanie umowy partnerskiej z abonamentem i prowizją (prowizja od przychodu od
każdego zrealizowanego kontraktu w Niemczech, umowa na min. 3 lata z możliwością
kontynuacji, jeśli obie strony będą zadowolone, 3-miesięczny okres wypowiedzenia, wysokość
prowizji jest dostosowywana do możliwości klienta i branży)



*ISTNIEJE MOŻLIWOŚĆ INDYWIDUALNYCH NEGOCJACJI ABONAMENTU ORAZ PROWIZJI

Koszt pakietu „EFEKTYWNY MARKETING" to: 4500 zł netto/miesiąc.

a) Wsparcie w negocjacjach, customer service support, regularne spotkania z klientami)

b) Wizyty o charakterze technicznym razem z polskim producentem/usługodawcą 
(koszty logistyki pokrywa klient)

c) Telefoniczne wsparcie klientów w języku niemieckim i wsparcie w negocjacjach
skontaktowanie minimum 100 firm/miesiąc

d) Przekazywanie zamówień i wsparcie w koordynacji sprzedaży






