@ POLISH GERMAN BUSINESS CENTER

Koncentrujemy sie na optymalizacji kosztéw, skalowaniu zyskow, otwieraniu
nowych mozliwosci rozwoju i zwiekszaniu rozpoznawalnosci marki.

Umozliwiamy wielu firmom znalezienie najkorzystniejszych rozwigzan
biznesowych oraz wspieramy je w opracowywaniu przysztosciowych strategii.

Naszym celem jest rozwéj Twojej firmy w oparciu o silne fundamenty symbiozy
gospodarczej, wzajemnego zaufania i dobrej komunikacji.

Rozwigzania, ktore tworzymy, pomoga Ci rozwing¢ dziatalnos¢, zminimalizowac
ryzyko i stworzyC przysztosciowe partnerstwa strategiczne.
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WSPARCIE SPRZEDAZY ZAGRANICZNEJ NA RYNKI DACHL
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Niemcy sg najwiekszym partnerem handlowym Polski od czasu przystgpienia do Unii Europejskiej w
2004 r. i odpowiadajg za jedng czwartg naszej wymiany handlowej. Wspotpraca z Polskg pozwala
naszym sasiadom na dywersyfikacje tancucha dostaw, a dla nas jest szansg na poszerzenie rynku i
kompetencji.

Ekspansja na rynek niemiecki jest wyzwaniem dla polskich eksporteréw, ale szczegélnie w okresie
spowolnienia moze sta¢ sie ogromng szansg na rozwoj. Dwustronne obroty handlowe miedzy
Polska a Niemcami osiggnety w 2022 r. nowy rekord i wyniosty 167,7 mid euro (794,80 mld zi),
wedtug niemieckiego Federalnego Urzedu Statystycznego. To o 20 mld euro wiecej niz rok
wczesniej. Polska utrzymata pozycje jednego z gtéwnych partneréw handlowych Niemiec. Zatamat
sie eksport do Rosji.

Tym samym Polska obronita swoje pigte miejsce ws$réd najwazniejszych partneréw handlowych
Niemiec za Chinami, Holandig, Stanami Zjednoczonymi i Francjg. Eksport Polski za zachodnig
granice wzrést w 2022 r. o okoto 12 proc. do 77,32 mld euro (366,45 mld zt), podczas gdy wartos¢
importu niemieckich towaréw wzrosta o prawie 15 proc. do 90,26 mld euro (427,78 mlid zt). W 2023
roku eksport towaréw z Polski do Niemiec wzrést o 2,4% do 80,2 mld euro.

Obecna sytuacja geopolityczna w 2025 roku doprowadzita do wzrostu potencjatu polskiego
eksportu. Polska stata sie najwazniejszym partnerem gospodarczym Niemiec. Aktualnie wskazane
jest elastyczne podejscie do ksztattowania dynamicznie zmieniajacej sie, perspektywicznej
sprzedazy zagranicznej, co przektada sie na zwiekszanie zyskéw i stabilizuje ptynno$é finansowa
firm.

Austria, Szwajcaria i Liechtenstein to réwniez bardzo interesujgce rynki dla polskich firm.

Wspieramy sprzedaz, outsourcing, nearshoring i partycypujemy w miedzynarodowych projektach.
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WSPARCIE SPRZEDAZY NA TERENIE CALE) UNII EUROPEJSKIE]

EUROPEAN UNION

Aktualna sytuacja gospodarcza i geopolityczna sprzyja rozwojowi eksportu i wspoétpracy
miedzynarodowej. Dzieki rosnagcemu znaczeniu Polski w europejskim tancuchu dostaw oraz
elastycznosci polskich firm, oferujemy skuteczne rozwigzania pozwalajagce na dywersyfikacje
rynkow zbytu i zwiekszenie rentownosci eksportu.

Dzieki naszej sieci partneré6w w catej Europie, wspoétpracujemy m.in. z firmami z sektorow:
przemystowego, budowlanego, oswietleniowego, technologicznego, energetycznego,
spozywczego i ustugowego.

W dynamicznie zmieniajacej sie Europie PGBC staje sie mostem taczacym polskie firmy z

partnerami z krajow UE, pomagajac w zwiekszaniu sprzedazy, stabilizacji ptynnosci finansowej
i budowie trwatych relacji biznesowych.

Wspieramy sprzedaz, outsourcing, nearshoring i partycypujemy w miedzynarodowych projektach.
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USLUGI DLA POLSKICH FIRM NA RYNKACH DACHL

1. Analizy rynku, tworzenie uzasadnien biznesowych i
biznesplanow

2. Wsparcie sprzedazy eksportowej z Polski do krajow DACHL.:

o szkolenia sprzedazowe i opracowanie strategii eksportowe;

e Wsparcie poprzez niemieckojezycznych Project Manager'éw
oraz call-center w pozyskiwaniu klientow

o profesjonalny rozwéj systemow sprzedazy e-commerce w
sektorach B2B i B2C

e monitorowanie i raportowanie efektéw sprzedazy

3. Networking — poszukiwanie potencjalnych klientéw i wsparcie
W nawigzywaniu perspektywicznych relacji biznesowych z
partnerami biznesowymi, business-matching z firmami z rynkéw
DACHL.

Wspdtpraca z niemieckimi instytucjami, takimi jak Izby
Gospodarcze, firmy rodzinne i Zwigzek Federalny.

4. Zaktadanie i wsparcie w prowadzeniu dziatalnosci
gospodarczej w Niemczech.

5. Petne wsparcie prawne w zakresie prowadzenia dziatalnosci
gospodarczej w Niemczech.

6. Profesjonalne doradztwo inwestycyjne.
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USLUGI DLA POLSKICH FIRM NA WSZYSTKIE RYNKI UE

B O s e e et OO O 5 S B e
1. ANALIZY RYNKU, TWORZENIE UZASADNIEN BIZNESOWYCH | BIZNESPLANOW

2. WSPARCIE SPRZEDAZY ZAGRANICZNE] Z POLSKI DO KRAJOW UE:

SZKOLENIA SPRZEDAZOWE | OPRACOWANIE STRATEGII EKSPORTOWE]

WSPARCIE POPRZEZ NIEMIECKOJEZYCZNYCH, ANGLOJEZYCZNYCH I
FRANCUSKOJEZYCZNYCH PROJECT MANAGEROW ORAZ CALL-CENTER W
POZYSKIWANIU KLIENTOW

PROFESJONALNY ROZWO)] SYSTEMOW SPRZEDAZY E-COMMERCE W SEKTORACH
B2B | B2C

MONITOROWANIE | RAPORTOWANIE EFEKTOW SPRZEDAZY

3. NETWORKING - POSZUKIWANIE POTENCJALNYCH KLIENTOW | WSPARCIE W
NAWIAZYWANIU PERSPEKTYWICZNYCH RELAC]I BIZNESOWYCH Z PARTNERAMI
BIZNESOWYMI, BUSINESS-MATCHING Z FIRMAMI Z RYNKOW UE.

WSPOEPRACA Z INSTYTUCJAMI UE, TAKIMI JAK IZBY GOSPODARCZE, KLASTRY
TECHNOLOGICZNE, FIRMY RODZINNE | ZWIAZKI ZAWODOWE.

4. ZAKEADANIE | WSPARCIE W PROWADZENIU DZIAEALNOSCI GOSPODARCZE] NA
TERENIE CALEJ UE.

5. PEENE WSPARCIE PRAWNE W ZAKRESIE PROWADZENIA DZIALALNOSCI
GOSPODARCZE] NA TERENIE PANSTW UE.

6. PROFESJONALNE DORADZTWO INWESTYCYJNE.
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WSPOLPRACA Z PGBC

PGBC oferuje polskim firmom perspektywiczne partnerstwo biznesowe w celu aktywnego
wsparcia sprzedazy zagranicznej wysokiej jakosci produktéw w Niemczech, Austrii i Szwajcarii.

Etap 1: Analiza rynku w Niemczech/Austrii/Szwajcarii i przygotowanie bazy z kontaktami.
Etap 2: Aktywne pozyskiwanie interesujgcych klientow.
Etap 3: Obstuga i perspektywiczne skalowanie biznesu.

SPRZEDAZ PRODUKTOW

W zaleznosci od mozliwosci firmy (tj. moce przerobowe, szybkie czasy dostaw, wysoka jakos¢
i konkurencyjne ceny), PGBC proponuje stworzenie i koordynacje odpowiedniej sieci dystrybuciji.
Mozemy pomadc stworzy¢ sieé dystrybucyjng z Partnerami, ktérzy beda redystrybuowac Paristwa

produkty na rynku niemieckim ze swoich magazynow.

Aktualnie bardziej popularnym modelem biznesowym jest Droshipping. Produkty bedg wysytane
bezposrednio z Polski do klientéw, bez posrednictwa magazynu.

Do rozwazenia jest rowniez model E-commerce na zasadzie Dropshippingu.
Kolejnym wariantem jest stworzenie tzw. ,magazynu wyniesionego” na terenie Niemiec.

Waznym aspektem jest to, aby nasz partner byt dostepny, aby szkoli¢/konsultowaé odpowiednich
klientéw od strony branzowej, zaréwno za posrednictwem narzedzi online (np. Microsoft Teams),
jak i osobiscie na miejscu.

Producent udostepni PGBC odpowiednie materiaty marketingowe w jezyku niemieckim tj. katalogi
produktowe z doktadnymi opisami i zdjeciami, specyfikacje techniczne i strona internetowa, aby
skutecznie nawigzywacé kontakt z klientami.

Jesli firma nie posiada niemieckojezycznych materiatéw marketingowych, moga one zosta¢
odptatnie wykonane przez PGBC.
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WSPOLPRACA Z PGBC

SPRZEDAZ USLUG

W zaleznosci od mozliwosci firmy (czas realizacji ustug, sprawna obstuga klienta, wysoka jakos¢
i konkurencyjne ceny), PGBC proponuje stworzenie efektywnej strategii i koordynacje
odpowiedniej sieci partnerskiej.

Kluczowym aspektem jest okreslenie docelowych klientéw i wybranie modelu B2B lub B2C.

Wspieramy promocje marki oraz prowadzimy aktywne dziatania w obszarze pozyskiwania
klientow z ktérymi sg podpisywane dtugofalowe kontrakty. Dgzymy do budowania
zrownowazonych i perspektywicznych partnerstw biznesowych.

Waznym aspektem jest to, aby dostawca ustug byt dostepny, aby szkoli¢/konsultowac
odpowiednich klientéow od strony branzowej, zaréwno za posrednictwem narzedzi online (np.
Microsoft Teams), jak i osobiscie na miejscu.

Dostawca ustug udostepni PGBC: odpowiednie materiaty marketingowe w jezyku niemieckim t;j.
katalogi/broszury z doktadnymi opisami ustug oraz USP i niemieckojezyczng strone internetows,
aby skutecznie nawigzywacé kontakt z klientami.

Jedli firma nie posiada niemieckojezycznych materiatdw marketingowych, mogg one zostac
odptatnie wykonane przez PGBC.
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1. ROZPOCZECIE WSPOLPRACY - PAKIET ,,W’EJS'CIE NA RYNEK”
ANALIZA RYNKU | PRZYGOTOWANIE DZIALAN SPRZEDAZOWYCH

PGBC oferuje nastepujgce ustugi w ramach pierwszego etapu:

a) analiza rynku (pricing, otoczenie konkurencyjne, potencjalni klienci - charakterystyka,

odpowiednie kanaty sprzedazy dopasowane do profilu dziatalnosci, organizacje lub instytucje
udzielajgce wsparcia na rynku)

b) stworzenie wstepnej strategii sprzedazy
c) podsumowanie wykonanych dziatan w formie profesjonalnego raportu

d) przygotowanie umowy partnerskiej z abonamentem i prowizja (prowizja od przychodu od
kazdego zrealizowanego kontraktu w Niemczech, umowa na min. 3 lata z mozliwoscig
kontynuaciji, jesli obie strony bedg zadowolone, 3-miesieczny okres wypowiedzenia, wysokos¢
prowizji jest dostosowywana do mozliwos$ci klienta i branzy)

Nasza efektywnos$¢ w konwersji sprzedazy to 90%, przy odpowiednio dopasowanej partnerskiej
i strategicznej wspotpracy.

Stawka za konsulting polskich ekspertéw PGBC wynosi: 320 zt netto/godzine

Stawka za konsulting niemieckich/francuskich ekspertéw PGBC wynosi: 430 zt netto/godzine
Na start oferujemy promocyjng cene za powyzszy pakiet ,WEJSCIE NA RYNEK"

(minimum 15 godzin konsultingu).

Koszt pakietu ,,WEJSCIE NA RYNEK" to: 4500 zt netto

= -~ ~ - ——aw - - ~
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2. DZIALANIA SPRZEDAZOWE - PAKIET ,EFEKTYWNY MARKETING"

a) Wsparcie w negocjacjach, customer service support, regularne spotkania z klientami)

b) Wizyty o charakterze technicznym razem z polskim producentem/ustugodawca
(koszty logistyki pokrywa klient)

c) Telefoniczne wsparcie klientow w jezyku niemieckim i wsparcie w negocjacjach
skontaktowanie minimum 100 firm/miesigc

d) Przekazywanie zamoéwien i wsparcie w koordynacji sprzedazy

Koszt pakietu ,EFEKTYWNY MARKETING" to: 4500 zt netto/miesiac.

*ISTNIEJE MOZLIWOSC INDYWIDUALNYCH NEGOCJACJI ABONAMENTU ORAZ PROWIZJI

3. SKALOWANIE BIZNESU NA RYNKACH NIEMIECKOJEZYCZNYCH

a) Wsparcie w promocji marki w internecie (GOOGLE ADS na Niemcy, pozycjonowanie, kampanie
marketingowe, newslettery do bazy klientéw - indywidualna wycena).

b) Dodatkowy Cold Calling z Call Center informacjami o nowosciach, Customer Care i Warm
Calling (200-300 zt netto/godzine).

c) Organizowanie seminariow z niemieckimi Izbami Handlowymi (dostep do setek tysiecy
potencjalnych klientéw bedacych cztonkami Izb Handlowych w Reutlingen, Stuttgart oraz Lipsku) z
mozliwoscig promocji marki, rozwigzan i technologii firmy.

d) Wsparcie na targach branzowych
Istnieje mozliwosé wspdtpracy w oparciu o indywidualnie dopasowane ustugi konsultingowe do

potrzeb naszych klientow. Jestesmy elastyczng organizacjg nastawiong na przysztosciowe
partnerstwo i efektywnos$¢ w naszej wspotpracy.
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FORMALNE WDROZENIE WSPOLPRACY

W celu ustalenia klarownych warunkow wspotpracy proponujemy
zawarcie umowy partnerskiej. W odpowiednim dla Panstwa czasie
rekomendujemy telekonferencje z Partnerami Zarzadzajgcymi PGBC, by
ustali¢c wszystkie szczegoty.

Umowa ta bedzie zawieraC prawa i obowigzki obu stron, a takze
warunki wypowiedzenia i inne istotne aspekty wspétpracy.

Mamy nadzieje, ze nasza oferta jest dla Panstwa atrakcyjna i jestesSmy
otwarci na wspdlne opracowanie perspektywicznej strategii
eksportowe;.

Chetnie odpowiemy na wszystkie nurtujgce Panstwa pytania. Cieszymy
z potencjalnej mozliwosci nawigzania przysztosciowej wspotpracy
i budowania zrobwnowazonego partnerstwa.




7)) POLISH GERMAN BUSINESS CENTER

KONTAKT

Managing Partner: Piotr Kuglarz
mail: piotr.kuglarz@pgbc.eu
tel.: +48511432526

Managing Partner: Christoph Nocker

mail: christoph.noecker@pgbc.eu
tel.: +491716444417

office@pgbc.eu

Biuro Warszawa

ul. Rejsu 2/3 02-654 Warszawa
Telefon: +48 604206770
E-mail: poland@pgbc.eu

Biuro Krakow

ul. Zamknieta 10/1.5 30-554 Krakow
Telefon: +48 511432526

E-mail: poland@pgbc.eu

Biuro Arnsberg

Holzener Weg 8 59759 Arnsberg
Telefon: +49 02393 1201

E-mail: germany@pgbc.eu

Biuro Dorsten

Fiirst-Leopold-Platz 1 46284 Dorsten
Telefon: +49 02393 1201

E-mail: germany@pgbc.eu




